
Kontor/klinik til salg og leje Sag 5627

Randers C, Reberbanevej. I 2005 gennemrenoverede boligforeningen Møllevænget & Storegaarden
ejendommen. Ejendommen er opført i to etager og med fuld underetage/-kælder. Ejendommen er mar-
kant og fremtræder særdeles præsentabel og moderne med indgangsparti med pyramidetag foran faca-
de af glas. Velanlagte udenomsarealer og parkering ved indgangen. Handicapadgang med trappelift.

Etageareal m² 660 + 75 m² kælder
Årlig leje kr. 505.850
Kontantpris kr. 6.900.000

..sammen med Nykredit..sammen med Nykredit • oline.dk

Worldwide

Nybolig Erhverv Randers
Østervold 42, 2. • 8900 Randers C
Tlf. 7020 3911 • 8903@nybolig.dk

Randers Erhvervs- & Udviklingsråd

Tilmeldingsblanket

Årsmøde 2010
onsdag den 9. juni 2010

kl. 14.30 - 18.00
Værket, Mariagervej 6, 8900 Randers C

Jeg/vi er medlem og deltager til medlemspris kr. 399 + moms

Jeg/vi ønsker medlemskab af Randers Erhvervs- & Udviklingsråd 
samt deltagelse til medlemspris kr. 399 + moms

Jeg/vi er ikke medlem og ønsker at deltage til ikke medlemspris
kr. 700 + moms

Pris pr. person

Navn Mail-adresse

Ved ankomsten til Værket, Mariagervej 6, 8900 Randers C 
vil der ligge navneskilte og deltagermateriale parat til deltagerne.

Tilmelding snarest og senest torsdag den 3. juni 2010
Fax til 86 40 60 04 eller mail til pl@reu.dk

Virksomhed (stempel) Kontaktperson

Profitabel grøn vækst på dagsordenen
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Vækst er ikke et til- eller 
fravalg for Verdo, det er et 
must. Og på grund af stærkt 
stigende effektivitetskrav fra 
det offentlige skal der de 
kommende år også satses på 
andre aktiviteter og forret-
ningsområder end blot det at 
drive forsyningsvirksomhed. 

“Verdo vil fortsat foku-
sere på kernekompeten-
cerne el, vand og varme. 
Men da omkostningerne her 
er stigende, er det vigtigt 
samtidigt at satse på andre 
forretningsområder. På den 
måde risikerer vi ikke at 
blive opkøbt af vores ”kon-
kollegaer” i branchen. Et 
opkøb ville betyde, at mange 
gode arbejdspladser ville for-
svinde fra Randers. I dag er 
Verdo en attraktiv virksom-
hed og en stabil arbejdsplads, 

hvor vi ønsker at generere 
endnu flere arbejdspladser,” 
siger Verdos adm. direktør, 
Kim Frimer. 

Meget mere end et 
forsyningsselskab
Det er derfor Verdos stra-
tegi at udnytte erfaringerne 
og udbyttet fra selskabets 
øvrige aktiviteter, så det på 
sigt kan komme de konces-
sionerede selskaber og der-
med også Verdos forsynings-
kunder til gode.

“Jo større overskud vi 
kan generere på at udvikle 
Verdos andre forretnings-
områder, desto mere lukra-
tivt vil det blive at være 
forsyningskunde hos Verdo. 
Fremover vil vi koncentrere 
os om færre ting, og ud-
nytte synergierne i det vi 
allerede foretager os. Jeg 

forventer, at vi vækster kraf-
tigt ved at koncentrere ind-
satsen på få områder med 
høj effektivitet. Hellere være 
Danmarksmester i få ting 
end Randersmester i mange 
ting. På den måde kan vi 
levere høj kvalitet til en god 
pris,” forklarer Kim Frimer.

Verdo skaber grøn 
energi
Fokus er rettet mod grøn 
energi - nu, i morgen og i 
fremtiden. Med ekspertise 
inden for salg af biomasse, 
en brintfabrik i Hobro, et 
næsten CO2-neutralt kraft-
varmeværk, grøn strøm og 
produktion af biobrændsel 
på egne biomassefabrikker i 
udlandet har Verdo allerede 
fødderne solidt plantet i den 
grønne muld. Men Verdo vil 
være endnu grønnere både 
nationalt og internationalt. 

“En ting er vigtig at slå 
fast. Vi går ikke ud i verden 
blot for at være internatio-
nale. Vi gør det kun der, hvor 
vi kan se en forretning i det, 
som kan komme vores for-
syningskunder herhjemme 
til gode,” siger Kim Frimer, 
som ser frem til åbningen af 

den anden biomassefabrik i 
Andover i Sydengland.

Også Verdos installati-
onsforretning og energiråd-
givning har forøget fokus 
på de grønne løsninger. En 
innovativ indsats inden for 
områder som naturvarme 
og LED-belysning vidner om 
en virksomhed med fokus 
på grøn energi på alle leder 
og kanter. 

“Inden for fiber og entre-
prise forventer vi også at ud-
bygge Verdos position lokalt. 
Erfaringer viser, at flere og 
flere efterspørger ét firma, 
der er i stand til at levere 
en samlet pakke af tekniske 
installationer. Samtidig er det 
vigtigt med en partner, som 
kan varetage hele proces-
sen fra rådgivning over for-
handling og tilbudsgivning til 

installation og efterfølgende 
service.”

Kim Frimer slutter af med 
at pointere Verdos intention 
om at ekspandere via profi-
tabel grøn vækst.

Verdo har sat kurs mod grønne 
græsgange. Grøn energi, effektivitet, 
innovation og mod til at gøre tingene 
anderledes er hovedingredienserne i 
energi-selskabets vækststrategi.

Verdos adm. direktør, Kim Frimer, vil tale om grøn vækst, når han indtager talerstolen til Randers Erhvervs- 
& Udviklingsråds årsmøde 2010.


